Erneuter Ansiedlungserfolg

Die thermofin® GmbH ist Hersteller von lamel-
lierten Warmeaustauschern und Kaltesyste-
men fir verschiedenste Einsatzgebiete in der
Kalte-, Klima- oder Energietechnik. Zundchst
entstand auf einer etwa 35.500 m2 grof3en Fla-
che eine Halle von 120 m Lange und 60 m Brei-
te. Weitere ca. 72.000 m? stehen dem Unter-
nehmen als Optionsflache zur Verfligung.

Vor allem wegen der verkehrsgiinstigen Lage
und der Verfuigbarkeit von Fachkrdften haben
sich Bernd Loffler und sein Vater Willy Loffler,
der sein Wissen in den Aufbau des Unterneh-
mens einbringen wird, fiir den Standort an der
Autobahnabfahrt Reichenbach interessiert.
Uberzeugt wurden sie aber letztlich vom inve-
stitionsfreudigen Klima sowie der Schnellig-
keit, der Flexibilitat und der Kompetenz der
Verantwortlichen des Planungszweckverban-
des und aller beteiligten Behdrden. Lediglich
ein halbes Jahr ging ins Land, bis die Vorrauset-
zungen fiir die Ansiedlung der thermofin®
GmbH - von der Bauleitplanung bis hin zur Er-
schlieBung - geschaffen worden waren.
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Carsten Schulz-No6tzold sprach mit:
Bernd Loffler jun., Geschaftsfiihrer
der thermofin® GmbH
Willy Loffler sen., beratend
im Unternehmen tatig
Dieter KieBling, Oberbiirgermeister
der Stadt Reichenbach im Vogtland

MiM: Welchen Stand beim Aufbau Ihres Unter-
nehmens haben Sie erreicht?

Loffler jun.: Wir sind momentan soweit, dass
wir die Werkhalle fertig haben. Damit sind die
BaumaRnahmen im Wesentlichen abgeschlos-
sen. Bei den Produktionsanlagen ist eine
Grundausstattung vorhanden. Einige Maschi-
nen werden bis Anfang des Jahres 2004 noch
hinzu kommen. Erste Auftrage von Kunden
sind bereits eingegangen und die Produktion
hat schon begonnen.

MiM: Welche Hauptprodukte werden Sie hier
in Reichenbach fertigen?

Loffler sen.: Zusammen gefasst gesagt, produ-
zieren wir Warmetauscher, und zwar die auf
der Luftseite. Einsatz finden unsere Produkte
vor allem im industriellen Bereich.

Loffler jun.: Als Beispiel ware die Lebensmittel-
branche zu nennen, denken Sie an groRe Kiihl-
anlagen in Brauereien und in Fleisch verarbei-
tenden Betrieben.
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MiM: Sie sind mit diesem neuen Unternehmen
hierher nach Reichenbach gekommen. Welche
Markte haben Sie von hier aus im Auge?
Loffler sen.: Wir haben regionale, nationale und
weltweite Kontakte zu grofRen Industrieanla-
genbauern,denen wir zuliefern und die unsere
Produkte in groBen Projekten verbauen. Letzt-
lich haben wir damit den gesamten Weltmarkt
im Auge.

MiM: Herr Oberbiirgermeister KieRling, fiir
den Standort Reichenbach ist das doch ein gu-
tes Zeichen, wenn sich ein mittelstandisches
Unternehmen hier ansiedelt, dass weltweite
Markte bedient.

KieBling: Unsere Standortqualitaten liegen vor
allem im infrastrukturellen Bereich. Reichen-
bach ist iiber die A 72 direkt an die wichtige
Nord-Stid-Achse A9 und die zunehmend wich-
tiger werdende Ost-West-Achse A4 angebun-
den. Fiir uns ist die Ansiedlung von thermofin®
ein wichtiges Signal, vor allem im Hinblick auf
weitere Investoren. Wir konnten dadurch die
Kapazitaten unseres Industriegebietes an der
Autobahn A 72 erheblich vergréRern.

MiM: Mit dem Jahr 2004 treten wir ja im Zuge
der EU-Osterweiterungin einen noch grofReren
Wettbewerb der Regionen und Standorte ein.
Was meinen Sie, was flir Konsequenzen das fiir
thermofin® und Reichenbach haben wird?
Loffler sen.: Die Offnung nach Osten wird uns
einerseits unter einen zusatzlichen, starken
Konkurrenzdruck setzen. Andererseits liegen
darin auch Chancen. Ich habe bereits vor eini-
gen Jahren in Osteuropa mit einer anderen Fir-
ma schon gute Erfahrungen gesammelt. 1989
begannen wir ein Joint Venture in Ungarn, was
sich sehr erfolgreich entwickelt hat und zu ei-
nem wichtigen Standbein des Unternehmens
geworden ist. Einige Jahre zuvor hatte ich auch
ein Bliro in Moskau eroffnet. Das boomt heute,
da sich der Markt dort rasant entwickelt.

MiM: Wurden damals auch Teile der Produktion
verlagert?

Loffler sen.: Selbstverstandlich. Solange es Lohn-
kostenvorteile gibt, wird sie jeder Unternehmer
nutzen.

MiM: Was bedeutet das nun fiir den Standort
Reichenbach?

Loffler sen.: Ich glaube, wir haben hier einen
guten Standort. Wir sind nahe genug am Osten
dran, um in diese Markte einzutreten. Und wir
kénnen auch die dortigen Ressourcen nutzen
und mit Unternehmen Kooperationen aufbau-

en. Und nach wie vor gilt die Regel: Bevor man
im Ausland etwas erfolgreich unternehmen
kann, muss man einen festen, erfolgreichen
Standort in Deutschland haben.

MiM: Herr KieRling, wie wir horen, denken
Unternehmer in groBen R3aumen und Ge-
schwindigkeiten. Was kénnen Sie denn tun,
dass Reichenbach beim Gang der Unterneh-
men nach Osten nicht nur ibersprungen wird?
KieBling: Leider sind die Moglichkeiten da be-
grenzt. Aber wir sind nicht handlungsunfahig.
Wir missen mit den Standortqualitaten, die
wir haben, immer wieder die Unternehmen

Dieter KiefSling, Oberbiirgermeister

von Reichenbach im Vogtland

umwerben, die nach neuen Standorten su-
chen. Wir gehen aktiv und engagiert auf die
Unternehmer zu. Und das miissen die regiona-
len Partner aus Verwaltung, Politik und Wirt-
schaft auch gemeinsam tun. Wir als kommu-
nale Verwaltung bieten unsere Partnerschaft
an, wir unterstitzen die unternehmerischen
Belange, wo es nur geht. Die Baugenehmigung
fiir thermofin® haben wir zum Beispiel inner-
halb von drei Wochen erteilt.

MiM: Wie stark hangt das Gelingen lhrer Be-
milhungen von hoheren politischen Ebenen
ab?



Williy Léffler, thermofin®
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KieBling: Die finanzielle Lage unseres Landes
ist ja hinlanglich bekannt. Meine Biirgermei-
sterkollegen und die Landrate, wir missen bei
Land, Bund und zunehmend bei der EU standig
darum kdampfen, dass finanzielle Fordermog-
lichkeiten fiir Unternehmensgriindungen und
-investitionen erhalten bleiben. Gleiches gilt
fiir finanzielle Mittel zum weiteren Ausbau der
Infrastruktur. Wenn hier der Faden reif3t, dann
besteht Gefahr fiir die Erfolge, die wir erreicht
haben, und fiir die weitere positive Entwick-
lung.

Loffler jun.: Fir einen Jungunternehmer wie
mich sind alle diese Punkte, die Herr KieBling
angefiihrt hat, von grofRer Bedeutung: kurze
Wege in einer gut funktionierenden Verwal-
tung, finanzielle Férderung und eine exzellen-
te Infrastruktur. Das minimiert viele Hirden.
Und noch eines will ich hinzufligen. Wenn ich
in meinem Herkunftsland Bayern diese Firma
hatte aufbauen wollen, so hdtte ich noch viel
mehr Geld und Zeit investieren missen. Das
fangt beiden Grundstiickenan. Die sind hierim
Vogtland nicht nur giinstiger zu haben, son-
dern vor allem viel schneller bebaubar.

Loffler sen.: Fiir uns war auch noch vorteilhaft,
dass wir hier in der Region Mitarbeiter gefun-
den haben, die das Handwerk des Apparate-
baus fiir Kaltetechnik beherrschen. Im Vogt-
land hat diese Branche langjahrige Tradition.
AuBerdem werden in Reichenbach Kilteanla-
genbauer und -meister in intensiver Zu-
sammenarbeit zwischen der Sachsischen Kal-
tefachschule mit Sitz in Reichenbach und dem
Berufsschulzentrum ausgebildet.

Zu all denen werden wir Kooperationen auf-
bauen.

MiM: Wir haben viele Potentiale des Wirt-
schaftsstandortes Reichenbach im Vogtland
erortert. Was war davon fiir den Aufbau von
thermofin® zundchst am wichtigsten?

Loffler jun.: Zu allererst natiirlich die neu ge-
wonnenen Mitarbeiter. Die kommen fast aus-
schlieBlich hier aus der Region und sind stolz

und auch ehrgeizig, ein neues Unternehmen
mit aufbauen zu kdnnen. Dabei sind natiirlich
alle stark gefordert. Aber der Einsatz lohnt sich
fir alle Beteiligten, nicht nur fiir uns als Unter-
nehmer, sondern auch fiir die Mitarbeiter und
die Zukunft ihrer Familien. Das haben hier alle
verinnerlicht, egal ob alt oder jung.

Loffler sen.: Diese Erfahrungen sind eben vor
allem fiir die jungen Leute wichtig. Diese Re-
gion hier hat Zukunft. Als Unternehmen miis-
sen wir deshalb versuchen, die jungen Leute
moglichst friihzeitig, schon in der Ausbildung
an uns zu binden und ihnen damit Chancen fiir
ihre Entwicklung zu bieten. Die Verantwort-
lichen mussen alles versuchen, um die Ab-
wanderung der jungen Leute einzuddmmen.
Sonst haben wir irgendwann Probleme, genii-
gend produktive Leute zu finden.

KieBling: Die Abwanderung von jungen, gut
ausgebildeten Menschen mit ihren Familien
hat die Region vor allem in den 90er Jahren
stark bewegt, damals als viele Betriebe ge-
schlossen worden. Aber wir stellen nun zuneh-
mend fest, dass, wenn hier im Vogtland wieder
Arbeitsplatze neu entstehen, auch wieder
Vogtlander zuriickkommen. Das stimmt opti-
mistisch.

MiM: Meine Herren, ich danke lhnen fiir dieses
Gesprach.

Stadt Reichenbach im Vogtland
Oberbiirgermeister

Herr Dieter KieBling

Markt 1

08468 Reichenbach

Telefon: 037 65 /524 -2000
Fax:03765/524-2002

E-Mail:
kiessling@reichenbach-vogtland.de

Bernd Loffler,
Geschdftsfiihrer der thermofin®

thermofin® GmbH
Geschaftsfiihrung

Herr Bernd Loffler

Am Windrad 1

08468 Reichenbach

Telefon: 03765/3800-10
Fax:03765/3800-38

E-Mail: bernd.loeffler@thermofin.de
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